Moduldetails

TIAI3006: Consulting und Technischer Vertrieb, Recht




Lerninhalte TIAI3006.1 Consulting und technischer Vertrieb:

Externes und internes Consulting

Vorgehensweise im Consulting
Kommunikation im Consulting

Technischer Vertrieb

Der industrielle Kaufprozess

Akquisitionsplanung und Account Management

Kosten- und Erlésrechnung

Distribution und Vertriebswege

Strategische Planung und Verkaufen im Top Management

"Soft-Skills"

Verhandlungsfiihrung (z.B. Harvard-Konzept)
Konfliktmanagement

Vortragstechnik und Moderation

Fiihrung

Selbstmarketing

Vertiefung der Projekt-Management-Kenntnisse

TIAI3006.2 Recht:

Einleitung

Systematik des deutschen Rechts
Zivilrecht und biirgerliches Recht
Rechtssubjekte, Rechtsobjekte, Rechtsfahigkeit

Vertragsrecht

Allgemeines zur Vertragslehre
Vertragsbegrindung

Stellvertretung

Einbeziehung von AGB in den Vertrag
Einwendungen

Verbraucherschutz

E-Contracting - Der Vertrag im Cyberlaw
Leistungsstorungen

Médnglhaftung im Kaufrecht

Urheberrecht, Gewerblicher Rechtsschutz

Urheberrecht

Recht am eigenen Bild
Markenrecht

Patente
Gebrauchsmuster
Geschmacksmuster

Wettbewerbsrecht, Datenschutzrecht

Wettbewerbsrecht
Datenschutzrecht

Zu den Modultypen:

Kernmodul

Pflichtfach fir diesen Studiengang (an allen Standorten)

Allgemeines Profilmodul

Pflichtfach fir diesen Studiengang in der speziellen Vertiefung / Schwerpunkt an allen Standorten
Lokales Profilmodul

Pflichtfach fir diesen Studiengang in der speziellen Vertiefung / Schwerpunkt am gewdhlten Standort

Die Anderungen der neuen Priifungssatzung sind hier nur teilweise abgebildet. Fiir detaillierte Informationen wenden Sie sich bitte an Ihren
Studiengangsleiter.






